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Резюме 

 
В последние годы стиль лофт стал не просто интерьерным трендом, а устойчивым элементом современного дизайна 

жилых и коммерческих пространств. Его популярность обусловлена стремлением к свободе, индивидуальности и 
минимализму. Это создаёт благоприятные условия для старта бизнеса по производству мебели в этом направлении. Рынок 
пока не перегружен массовыми предложениями, особенно в регионах за пределами Москвы и Санкт-Петербурга, что 
открывает возможности для дифференциации и выхода на прибыльные сегменты. 

Спрос на эксклюзивную, качественную и функциональную мебель растёт параллельно с развитием рынка загородной 
недвижимости, коворкингов, бутиковых кафе и арт-пространств. Потребители всё чаще отказываются от стандартных 
решений в пользу авторских изделий, отражающих их вкус и образ жизни. Производство мебели в стиле лофт позволяет 
реализовать этот запрос, предлагая продукт, который одновременно является и предметом интерьера, и произведением 
искусства. 

Я, Иванов Иван Иванович, обладаю уникальным 24-летним стажем электросварщика и 18-летним опытом выполнения 
ремонтно-отделочных работ любой сложности, что является фундаментом для старта производственного бизнеса. Ключевое 
преимущество — наличие прямого практического опыта в изготовлении мебели в стиле лофт. 

Цель проекта: 
-получение максимальной прибыли за счет производства изделий в стиле лофт. 
-получение качественной продукции, которая будет конкурентоспособной на рынке. 

 
Задачи проекта: 

 регистрация в Индивидуального предпринимателя с применением налога на профессиональный доход; 
 приобретение оборудования; 
 аренда помещения; 
 реклама в соц.сетях; 
 производство;



 продажа. 

Социальная эффективность проекта: 
 поступление дополнительных доходов в бюджет; 
 обеспечение занятости и получению прибыли инициатором проекта; 
 в рамках дальнейшего развития бизнеса возможно расширение ассортимента выпускаемой продукции. 

 
Стартовые вложения направлены на приобретение оборудования и материалы для изготовления продукции. Для 

реализации проекта будут использованы средства денежной выплаты по социальному контракту. 
 

Ключевые плановые показатели проекта 
Таблица 1. 

№ п/п Показатели 
Значение, 

руб. 

1. 
Потребность в финансировании проекта, руб. 

380 000 

2. 
Валовый доход за год, руб. 

1 023 500 

3. 
Чистый доход за год, руб. 

628 760 

4. Средний месячный чистый доход ИП на НПД, руб. 52 397 

5. 
Окупаемость первоначальных вложений за счет средств 
социального контракта, мес. 

7 
мес. 

6. 
Сумма планируемого к уплате налога на 
профессиональный доход, руб. за год 

40 940 



График финансирования проекта за счет средств социального контракта 
Таблица 2. 

 

 
 
№ п.п 

 
 

Наименование 

 
 

Количество 

 
 

Стоимость, руб. 

По источникам финансирования, 
руб. 

Субсидия 
Собственные 

средства 

 Оборудование  209 580 209 580 0,0 

1 Угловая шлифовальная машина Elitech 1 14 990 14 990 0 

2 
Ленточная шлифовальная машина сетевая 
Elitech 

1 7 199 7 199 0 

3 Сверлильный станок Elitech 1 21 849 21 849 0 
4 Монтажная пила Elitech 1 8 671 8 671 0 
5 Каретка для фрезера 1 10 000 10 000 0 
6 Кромочный фрезер Inforce 1 9 000 9 000 0 

7 Пила циркулярная по дереву ручная Макита 1 14 000 14 000 0 

8 Направляющая шина ЗУБР 1 9 000 9 000 0 

9 Рубанок сетевой Elitech 1 4 200 4 200 0 
10 Токарный станок 1 33 500 33 500 0 
11 Трубогиб Гиббон 1 12 000 12 000 0 
12 Станок фрезерный Корвет Энкор 1 32 800 32 800 0 

13 Сварочный аппарат инверторный Ресанта 1 7 000 7 000 0 

14 Магниты-держатели в ассортименте  2 371 2 371 0 



 

15 Струбцины в ассортименте  10 000 10 000 0 

16 Краскопульт / пистолет для покраски 1 6 000 6 000 0 

17 Шланг для краскопульта 1 6 000 6 000 0 

18 Рулетки  2 500 1 000 0 

19 Материально-производственные запасы 
(труба профильная в ассортименте, лист 
металлический ЗСП/ПС-5, доска в ассортименте, диски 
резные в ассортименте,  
краска (лак) в ассортименте, шкурки в ассортименте, 
фрезы в ассортименте, сверла в ассортименте, 
электроды в ассортименте) 

 88 420 88 420 0 

 Всего на приобретение оборудования, 
материально-производственных запасов 

 
298 000,0 298 000,0 0 

 Аренда  52 000,0 52 000,0  

 Обучение  30 000 30 000  

 Всего расходы:  380 000 380 000 0 



Финансовый план проекта 
Таблица 3. 

 
 

Период 
 

май.26 
 

июн.26 
 

июл.26 
 

авг.26 
 

сен.26 
 

окт.26 
 

ноя.26 
 

дек.26 
 

янв.27 
 

фев.27 
 

мар.27 
 

апр.27 
1й Год 

реализации 
проекта 

Выплата 
субсидии 380 000 - - - - - - - - - - - - 

кол-во услуг за 
месяц - 7 12 12 14 13 12 12 10 12 15 15 134 

средний чек - 9 357 8 208 8 458 7 357 8 000 7 750 6 750 7 050 6 583 7 733 7 433 7 057 

Выручка - 65 500 98 500 101 500 103 000 104 000 93 000 81 000 70 500 79 000 116 000 111 500 1 023 500 

Расходы 350 000 2 620 11 940 34 060 44 420 44 560 43 020 41 340 39 870 41 060 46 240 45 610 394 740 

Оборудование 209 580 - - - - - - - - - - - - 

Обучение 30 000             

Материально-
производственные 
запасы 

88 420 - - - 10 300 10 400 9 300 8 100 7 050 7 900 11 600 11 150 75 800 

Аренда 52 000 - 8 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 278 000 

ИП на НПД 4% - 2 620 3 940 4 060 4 120 4 160 3 720 3 240 2 820 3 160 4 640 4 460 40 940 

Чистая прибыль - 62 880 86 560 67 440 58 580 59 440 49 980 39 660 30 630 37 940 69 760 65 890 628 760 

Среднемесячный 
чистый доход 
(руб.) 

- - - - - - - - - - - - 52 397 

Чистая 
накопленная 
прибыль 

 
- 

 
62 880 

 
149 440 

 
216 880 

 
275 460 

 
334 900 

 
384 880 

 
424 540 

 
455 170 

 
493 110 

 
562 870 

 
628 760 

срок 
окупаемости 

проекта 7 
мес 



 

 
Период 

 
май.27 

 
июн.27 

 
июл.27 

 
авг.27 

 
сен.27 

 
окт.27 

 
ноя.27 

 
дек.27 

 
янв.28 

 
фев.28 

 
мар.28 

 
апр.28 

2й Год 
реализации 

проекта 
кол-во услуг за 
месяц 11 11 13 14 14 11 12 12 11 12 13 14 148 

средний чек 8 818 9 545 8 192 8 321 8 321 8 682 7 792 7 375 6 818 6 750 7 385 7 643 7 970 

Выручка 97 000 105 000 106 500 116 500 116 500 95 500 93 500 88 500 75 000 81 000 96 000 107 000 1 178 000 

Расходы 43 580 44 700 44 910 46 310 46 310 43 370 43 090 42 390 40 500 41 340 43 440 44 980 524 920 

Материально-
производственные 
запасы 

9 700 10 500 10 650 11 650 11 650 9 550 9 350 8 850 7 500 8 100 9 600 10 700 117 800 

Аренда 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 30 000 360 000 

ИП на НПД 4% 3 880 4 200 4 260 4 660 4 660 3 820 3 740 3 540 3 000 3 240 3 840 4 280 47 120 

Чистая прибыль 53 420 60 300 61 590 70 190 70 190 52 130 50 410 46 110 34 500 39 660 52 560 62 020 653 080 

Среднемесячный 
чистый доход 
(руб.) 

 
- - - - - - - - - - - 54 423 

Чистая 
накопленная 
прибыль 

 
682 180 

 
742 480 

 
804 070 

 
874 260 

 
944 450 

 
996 580 

 
1 046 990 

 
1 093 100 

 
1 127 600 

 
1 167 260 

 
1 219 820 

 
1 281 840 

 
х 

 
Описание проекта 

 
Главная идея проекта: Организация производственной мастерской по изготовлению корпусной и дизайнерской 

мебели из металла и дерева по индивидуальным заказам. 

На начальном этапе проекта планируется оформление ИП на НПД, выбор обоснован минимальной налоговой 
ставкой (4-6%), отсутствием отчетности, что критически важно при нестабильном доходе на старте проекта. 

Деятельность будет осуществляться в г.Иркутск (аренда помещения). 

Актуальность для Иркутска и области: 
1. Тренд на импортозамещение и аутентичность: Из-за ухода ряда западных мебельных брендов и удорожания 

импорта, локальное производство мебели индивидуального дизайна востребовано как никогда. 
2. Бурный рост сферы услуг (HoReCa): В Иркутске активно открываются авторские кофейни, бары и



концептуальные офисы, для которых лофт является корпоративным стилем №1 из-за своей долговечности и низкой стоимости эк 
3. Развитие ИЖС: В пригородах Иркутска растет сектор частных домов, где требуется садовая мебель — ниша, в 

которой эстетика лофт-металла максимально уместна. 

Ассортимент, прайс и плановый объем выручки: 

 

Наименование изделия / услуги 
Средняя цена за ед. 
(руб.) 

Плановый объем продаж в 
месяц 

Плановая выручка 
(руб.) 

Стол обеденный / рабочий 14 000 2 шт. 28 000 

Мангал сварной с крышей 15 000 1 шт. 15 000 

Цветочник (подставка для цветов) 5 500 2 шт. 11 000 

Стеллаж напольный (4 полки) 11 000 1 шт. 11 000 

Садовая скамья / парковый диван 8 500 1 шт. 8 500 

Стол журнальный / кофейный 8 000 1 шт. 8 000 

Вешалка настенная с полкой 5 500 1 шт. 5 500 

Прочие работы, услуги 3 000 1 заказ 3 000 

ИТОГО (при выходе на полную 
мощность) 

– 10 шт 90 000 руб. 

 
 
 



 
Целевая аудитория: 

 Молодые семьи и владельцы квартир-студий в новостройках Иркутска (25–40 лет), обустраивающие интерьер в современном инд 

 Владельцы и управляющие заведений общественного питания (кофейни, бары, пекарни), для которых важна 
износостойкая мебель с аутентичным дизайном. 
 Представители креативных профессий, арендаторы офисов и коворкингов, ценящие брутальную эстетику и 
долговечность. 
 Владельцы загородных домов и дач в Иркутском районе, заинтересованные в приобретении прочной садово-парковой 
мебели. 
 Клиенты, неудовлетворенные качеством и ценой масс-маркета, ищущие индивидуальное исполнение по своим 
размерам напрямую у мастера. 

Анализ рынка и план маркетинга 

Рынок мебели лофт в Иркутске представлен в основном двумя категориями: крупные мебельные салоны с высокой 
наценкой (где цена простого стола стартует от 20 000 рублей) и частные гаражные мастерские, зачастую не имеющие 
профильного образования и многолетнего опыта сварки. Прямых конкурентов, которые сочетают экспертный уровень 
сварочных работ (стаж 24 года) с собственным производством мебели под заказ, в городе насчитывается не более 5–7 
единиц. При этом большинство из них работают по шаблонным размерам и не готовы вносить изменения в конструкцию 
под запросы клиента. Рынок далек от насыщения: спрос на долговечную металлодеревянную мебель растет, а 
качественных локальных производителей мало. 

Конкурентные преимущества проекта: 

1. Цена производителя без посредников. Прямые закупки металла и дерева позволяют устанавливать розничную цену 
на 30–40% ниже салонной при сопоставимом или более высоком качестве. 
2. Экспертное качество сварных швов. Стаж электросварщика 24 года гарантирует идеальную геометрию, прочность и 
эстетику металлического каркаса — ключевое отличие от кустарной продукции. 
3. Изготовление строго по индивидуальным размерам и пожеланиям заказчика.В отличие от сетевых магазинов и 
большинства мастерских, каждая единица мебели создается под конкретный запрос клиента, что невозможно при 
массовом или шаблонном производстве. 

 



 

Способы привлечение новых клиентов: 

1. Реклама в социальных сетях, в группах мессенджеров; 
2. Реклама в местных средствах массовой информации; 
3. Рекомендации по «сарафанному радио»; 
4. Разработка маркетингового плана, сертификации продукции с помощью Центра Мой Бизнес. 

 
При недостаточной загрузке необходимо будет: 
1. Понизить цены. Хорошие скидки привлекут внимание клиентов и увеличат вероятность того, что выбор 

клиентов остановится именно на продукции мастерской. 
2. Повышать качество продукции. Будут дорабатываться дизайн и использоваться лучшие материалы, чтобы 

выглядеть привлекательнее конкурентов. 

 
Факторы риска 

 
1. Риск: Резкий скачок закупочных цен на металл и пиломатериалы. Минимизация: закупка базового запаса 
профильной трубы и сухой доски сразу после получения средств соцконтракта. Работа с клиентами по предоплате 50–
70% для дорогих индивидуальных заказов, что исключает кассовые разрывы. 
2. Риск: Сезонное падение спроса на садово-парковую мебель (зимой). Минимизация: смещение ассортиментного 
акцента в холодный сезон на мебель для дома и коммерческих помещений (столы, стеллажи, вешалки), спрос на которые 
стабилен круглый год. Продвижение подарочных сертификатов перед праздниками. 
3. Риск: Высокая конкуренция по типовым позициям (столы, стеллажи). Минимизация: отказ от шаблонов, 
позиционирование исключительно как изготовителя мебели по индивидуальным размерам и эскизам клиента. Упор на 
демонстрацию процесса сварки и готовых швов в социальных сетях для формирования доверия к качеству. 
4. Риск: Производственный травматизм. Минимизация: строгое соблюдение техники безопасности, использование 
профессиональных средств индивидуальной защиты (сварочная маска «хамелеон», респиратор, спецодежда). 


